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ȚĚČĦ

Ħěẅŀěťť-Pǻčķǻřđ Ǿffįčįǻŀŀỳ Fįŀěș ťǿ
Șpŀįť
Țěčħ ģįǻňț đěțǻįŀș įțș țẅǿ ňěẅ čǿmpǻňįěș, ĦP İňč. ǻňđ Ħěẅŀěțț Pǻčķǻřđ Ěňțěřpřįșě

Hewlett­Packard CEO Meg Whitman accepted the need for two separate companies after recognizing the ‘lightning
speed’ of market changes. PHOTO: DAVID PAUL MORRIS/BLOOMBERG NEWS
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Țħě fįŀįňģ ǿųțŀįňěș țħě bǻŀǻňčě șħěěț, bǻșěđ ǿň țħě pǻșț pěřfǿřmǻňčě ǿf Ħ-P’ș Ěňțěřpřįșě
Ģřǿųp, ǿf ǻ ňěẅ čǿřpǿřǻțě țěčħňǿŀǿģỳ čǿmpǻňỳ čǻŀŀěđ Ħěẅŀěțț Pǻčķǻřđ Ěňțěřpřįșě Čǿ.
Țħǻț ěňțįțỳ ħǻđ řěvěňųě ǿf ǻbǿųț $55 bįŀŀįǿň ǻňđ țǿțǻŀ ǻșșěțș ǿf $65 bįŀŀįǿň įň țħě fįșčǻŀ
ỳěǻř ěňđěđ įň Ǿčțǿběř, ǻččǿřđįňģ țǿ țħě đǿčųměňț.

Ħěẅŀěțț-Pǻčķǻřđ șǻįđ Ẅěđňěșđǻỳ țħǻț țħě șěčǿňđ čǿmpǻňỳ řěșųŀțįňģ fřǿm țħě șpŀįț, ĦP
İňč., įșň’ț řěqųįřěđ țǿ fįŀě ǻ șįmįŀǻř đįșčŀǿșųřě đǿčųměňț běčǻųșě įț įș čǿňșįđěřěđ țħě
pǻřěňț čǿmpǻňỳ. Ħ-P șǻįđ įț ẅǿųŀđ įșșųě fǿřẅǻřđ-ŀǿǿķįňģ fįňǻňčįǻŀ șțǻțěměňțș ǻbǿųț ĦP
İňč., ẅħįčħ pŀǻňș țǿ șěŀŀ PČș ǻňđ přįňțěřș, běfǿřě țħě Ňǿvěmběř șěpǻřǻțįǿň.

Ħěẅŀěțț-Pǻčķǻřđ ČĚǾ Měģ Ẅħįțmǻň’ș đěčįșįǿň țǿ đįvįđě įň țẅǿ ǻřǿșě fřǿm țħě
čǿmpǻňỳ’ș șțřųģģŀěș țħřǿųģħ mųčħ ǿf țħě pǻșț đěčǻđě ẅįțħ đěčŀįňįňģ řěvěňųě, čǿřpǿřǻțě
șčǻňđǻŀș ǻňđ mǻňǻģěměňț čħǻňģěș. Ħ-P șțǿǿđ ǿň țħě șįđěŀįňěș ǻș čǿmpǻňįěș șųčħ ǻș
Ǻmǻżǿň.čǿm İňč.  ǻňđ Ǻppŀě İňč.  čřěǻțěđ čǿmpěŀŀįňģ čŀǿųđ čǿmpųțįňģ, șmǻřțpħǿňě ǻňđ
țǻbŀěț bųșįňěșșěș. İň țħě ěňđ, Ħ-P’ș șįżě ẅǿřķěđ ǻģǻįňșț įț, Mș. Ẅħįțmǻň șǻįđ įň ǻň
įňțěřvįěẅ ŀǻșț ẅěěķ.

“Ẅě ňěěđěđ țǿ bě șmǻŀŀěř, mǿřě ňįmbŀě, ẅě ňěěđěđ țǿ bě mǿřě fǿčųșěđ,” șħě șǻįđ. “Ǻňđ
ẅě ňěěđěđ țǿ ħǻvě ǻ čǻpįțǻŀ șțřųčțųřě fǿř ěǻčħ čǿmpǻňỳ țħǻț ẅǿųŀđ ǻŀŀǿẅ țħěm țǿ pųřșųě
țħěįř ǿbjěčțįvěș.”

Běțẅěěň ňǿẅ ǻňđ țħě
Ňǿvěmběř đěǻđŀįňě, Ħ-P ẅįŀŀ
đįvįđě ǻ 300,000-ěmpŀǿỳěě
čǿmpǻňỳ țħǻț șpǻňș 170
čǿųňțřįěș ǻňđ 600 ŀǿčǻțįǿňș.
Țħě ẅǿřķ běģǻň ŀǻșț fǻŀŀ,
șħěpħěřđěđ bỳ ǻ 500-pěřșǿň
Șěpǻřǻțįǿň Mǻňǻģěměňț
Ǿffįčě čħǻřģěđ ẅįțħ čřěǻțįňģ
țħě ňěẅ čǿřpǿřǻțě ěňțįțįěș,
bǻňķ ǻččǿųňțș ǻňđ čǿmpųțěř
șỳșțěmș țħǻț ẅįŀŀ mǻķě ųp țħě
ňěẅ čǿmpǻňįěș.

Țħě ěxěčųțįvě ŀěǻđįňģ țħįș $1.8
bįŀŀįǿň ěffǿřț, Bįŀŀ Věģħțě,
ǻňňǿųňčěđ ħįș đěpǻřțųřě fřǿm

Ħ-P ǿň Țųěșđǻỳ, ǻň ųňěxpěčțěđ ħįččųp įň ẅħǻț, șǿ fǻř, ħǻđ běěň ǻ șmǿǿțħ přǿčěșș.

http://h30261.www3.hp.com/~/media/Files/H/HP-IR/documents/reports/2015/01-07-2015-form-10.pdf
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Mș. Ẅħįțmǻň ẅįŀŀ bě ČĚǾ ǿf țħě ňěẅ Ħěẅŀěțț Pǻčķǻřđ Ěňțěřpřįșě čǿmpǻňỳ, ẅħįŀě Đįǿň
Ẅěįșŀěř, ẅħǿ ħěǻđș ĦP’ș PČ ǻňđ přįňțěř bųșįňěșș, ẅįŀŀ řųň ĦP İňč.

ĦP İňč. ẅįŀŀ fǿčųș ǿň řěțųřňįňģ čǻșħ țǿ șħǻřěħǿŀđěřș ẅħįŀě ěxpǻňđįňģ įňțǿ ňěẅ mǻřķěțș
șųčħ ǻș 3-Đ přįňțįňģ, Mș. Ẅħįțmǻň șǻįđ. Ħěẅŀěțț Pǻčķǻřđ Ěňțěřpřįșě, bỳ čǿňțřǻșț, ẅįŀŀ
čǿňčěňțřǻțě ǿň ģřǿẅțħ ǻș įț țřįěș țǿ șțǻỳ řěŀěvǻňț įň ǻ čǿřpǿřǻțě čǿmpųțįňģ mǻřķěț țħǻț
įș běįňģ țřǻňșfǿřměđ bỳ țħě čŀǿųđ.

Țħǻț měǻňș bųỳįňģ ňěẅ čǿmpǻňįěș, Mș. Ẅħįțmǻň ħǻș șǻįđ.

“Ǻčqųįșįțįǿňș ħǻvě ģǿț țǿ bě ǻ pǻřț ǿf țħě fųțųřě ǿf Ħěẅŀěțț Pǻčķǻřđ Ěňțěřpřįșě,” șħě
șǻįđ. “Țħįș mǻřķěț’ș mǿvįňģ țǿǿ fǻșț.”

Șǿmě įňđųșțřỳ ǻňǻŀỳșțș běŀįěvě țħǻț Ħ-P’ș șěřvěř, șțǿřǻģě ǻňđ ňěțẅǿřķįňģ bųșįňěșșěș
ħǻvě běțțěř ŀǿňģ-țěřm přǿșpěčțș țħǻň įțș PČ ǻňđ přįňțěř ģřǿųpș. Mǿřěǿvěř, țħě șpŀįț ǻŀșǿ
čǿųŀđ řěvįvě țǻŀķș běțẅěěň Mș. Ẅħįțmǻň ǻňđ ěxěčųțįvěș ǻț ĚMČ Čǿřp. , șǻįđ Jįm Ǿșmǻň,
ČĚǾ ǿf Ěđģě Čǿňșųŀțįňģ Ģřǿųp, ǻň ěqųįțỳ řěșěǻřčħ fįřm țħǻț șpěčįǻŀįżěș įň șpįňǿffș. Ħ-P
ǻňđ ĚMČ ħěŀđ ǿff-ǻňđ-ǿň měřģěř țǻŀķș ŀǻșț ỳěǻř. Țħě đįșčųșșįǿňș břǿķě đǿẅň jųșț ẅěěķș
běfǿřě Ħ-P ǻňňǿųňčěđ įțș șpįňǿff pŀǻň, Țħě Ẅǻŀŀ Șțřěěț Jǿųřňǻŀ ħǻș řěpǿřțěđ.

Ħ-P ẅǻș įň țħě mįđșț ǿf ěxpŀǿřįňģ ǻ břěǻķųp ẅħěň Mș. Ẅħįțmǻň țǿǿķ čħǻřģě įň ŀǻțě 2011.
Ǻț țħě țįmě, șħě șǻįđ Ħ-P mǻđě mǿřě șěňșě ǻș ǻ șįňģŀě ěňțįțỳ țħǻň ǻpǻřț.

Bųț țħě 2011 șpŀįț ẅǻș đįffěřěňț fřǿm țħě ǿňě đěșčřįběđ įň Ẅěđňěșđǻỳ’ș ȘĚČ đǿčųměňțș.
İň 2011, Ħ-P čǿňșįđěřěđ șpįňňįňģ ǿff ǿňŀỳ įțș ųňpřǿfįțǻbŀě PČ bųșįňěșș, mųčħ ǻș İBM
Čǿřp.  ħǻđ đǿňě įň 2004.

Řǿŀŀįňģ țħě ħįģħŀỳ přǿfįțǻbŀě přįňțěř bųșįňěșș įňțǿ țħě ňěẅ ĦP İňč. čřěǻțěș ǻ čǿmpǻňỳ
țħǻț įș mǿřě ŀįķěŀỳ țǿ řěțųřň čǻșħ țǿ șħǻřěħǿŀđěřș, Mș. Ẅħįțmǻň șǻįđ. Țħě čųřřěňț
břěǻķųp ẅįŀŀ čǿșț ǻș mųčħ ǻș $450 mįŀŀįǿň įň “đįș-șỳňěřģįěș,” Ħ-P ħǻș řěpǿřțěđ—ěxțřǻ
čǿșțș įňčųřřěđ bỳ đųpŀįčǻțįňģ įňțěřňǻŀ fųňčțįǿňș șųčħ ǻș ŀěģǻŀ ǻňđ ħųmǻň řěșǿųřčěș ǻňđ
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čřěǻțįňģ ňěẅ přǿđųčț břǻňđș.

Țħě PČ-ǿňŀỳ čǻřvě-ǿųț přǿpǿșǻŀ ẅǿųŀđ ħǻvě čǿșț ěvěň mǿřě, Mș. Ẅħįțmǻň șǻįđ. “Țħěřě
ẅǻș ǻ bįģ đįș-șỳňěřģỳ ǿf ǻbǿųț $1 bįŀŀįǿň ǻřǿųňđ bųįŀđįňģ ǻň ěňțįřěŀỳ ňěẅ břǻňđ fǿř țħě
PČ bųșįňěșș,” șħě șǻįđ.

Ħ-P ǻňđ įțș bǿǻřđ běģǻň įňvěșțįģǻțįňģ țħě pǿșșįbįŀįțỳ ǿf ǻ șpŀįț ěǻřŀỳ ŀǻșț ỳěǻř, bųț įț țǿǿķ
Mș. Ẅħįțmǻň șěvěřǻŀ mǿňțħș țǿ běčǿmě čǿňvįňčěđ įț ẅǻș țħě čǿřřěčț čǿųřșě.

“İ ẅǻș qųįțě čǿňvįňčěđ țħǻț ẅě șħǿųŀđ ķěěp țħįș čǿmpǻňỳ țǿģěțħěř, řěǻŀŀỳ ųp ųňțįŀ țħįș
pǻșț șųmměř,” șħě șǻįđ. “Ẅħǻț İ řěǻŀįżěđ ẅǻș, țħįș mǻřķěț įș čħǻňģįňģ ǻț ŀįģħțňįňģ șpěěđ.
İ’vě běěň įň țħě țěčħňǿŀǿģỳ bųșįňěșș ǻ ŀǿňģ țįmě. İ’vě ňěvěř șěěň mǻřķěțș mǿvě ǻș fǻșț ǻș
țħįș.”

Ẅřįțě țǿ Řǿběřț MčMįŀŀǻň ǻț Řǿběřț.Mčmįŀŀǻň@ẅșj.čǿm
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